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Řízení nákupu

• Kensington obvykle pomáhá organizacím posoudit vhodnost existujícího
  systému nákupu, poskytne nezávislý názor na vhodnost základní koncepce

• Vyhodnotí zda existující systém má všechny potřebné prvky

• Posoudí jakým způsobem je realizován v praxi

• Navrhne nový systém a jeho pravidla

• Vyškolí pracovníky klienta v jeho používání

• Správně fungující systém nákupu přináší úspory, v závislosti na charakteru
  organizace, v průměru 15 % celkového objemu nákupu.
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• Strategické cíle
• Diferenciace  
   podle specifických 
   segmentů
• Standardy, zásady, 
• Rozvoj nákupních 
  dovedností

• Odhady vývoje
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Strategický nákup Operativní nákupní činnosti Admin. a zpětná vazba

Řízení nákupu – analýza systému, návrh a zavedení účinnějšího


